
Categoria di BeneficioVoce di Beneficio SpecificaDescrizione / DettaglioBeneficio Anno 1 (€)Beneficio Anno 2 (€)Beneficio Anno [N] (€)

Aumento Ricavi / VenditeNuovi clienti acquisitiAumento base clienti

Vendite incrementali (esistenti)Cross-selling, up-selling

Riduzione CostiRiduzione costi operativiEfficienze nei processi

Riduzione sprechiMeno materiali scartati

Riduzione ore di lavoroAutomazione, maggiore efficienza

Miglioramento ProduttivitàAumento produzioneMaggior output con stesse risorse

Tempi di ciclo ridottiProcessi più veloci

Miglioramento Qualità / SoddisfazioneRiduzione resi / reclamiMigliore qualità del prodotto/servizio

Aumento Customer Lifetime ValueClienti più fedeli

Benefici Intangibili (non monetizzati ma rilevanti)Miglioramento immagine aziendaleReputazione (Qualitativo) (Qualitativo) (Qualitativo)

Aumento morale dipendentiClima aziendale migliore(Qualitativo) (Qualitativo) (Qualitativo)

Maggiore flessibilità operativaCapacità di adattamento(Qualitativo) (Qualitativo) (Qualitativo)

TOTALE BENEFICI (per periodo) € [B1] € [B2] € [BN]



Totale Non Attualizzato (€)

€ [TOT B]


