
Problema Soluzione Metriche ChiaveVantaggio Competitivo IngiustoSegmenti di Clientela

Quali sono i 3 problemi principali che i tuoi clienti hanno?Quali sono le 3 soluzioni principali per i problemi identificati?Quali sono le attività chiave che misurano il successo? (Acquisizione, attivazione, retention, referral, revenue)Cosa non può essere facilmente copiato o acquistato? (Insider information, team unico, IP, grandi network)Chi sono i tuoi early adopters? Quali sono le loro caratteristiche?

Flussi di RicavoStruttura dei CostiCanali Unfair AdvantageCustomer Segments

Come guadagnerai? (Modello di prezzo, valore della vita del cliente)Quali sono i costi operativi e di avvio? (Costi fissi/variabili, costi di acquisizione clienti)Come raggiungerai i tuoi clienti? (Marketing, vendita, distribuzione)Cosa ti rende unico e non replicabile?Chi sono i tuoi clienti ideali?



Chi sono i tuoi early adopters? Quali sono le loro caratteristiche?


